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Variables Drucken
Die innovative Dienstleistung

Jeder kennt Massendrucksachen,
jedes Exemplar sieht wie das andere
aus. Viele der darin enthaltenen
Informationen bendtigt der indivi-
duelle Leser nicht.

Die Alternative zu Massendruck-
sachen ist das variable Drucken. Mit
dem variablen Drucken lassen sich
Dokumente erzeugen, die auf den
jeweiligen Empfanger individuell
zugeschnitten sind. Sie lassen sich
mit der modernen Digitaldrucktech-
nik von Pro BUSINESS vollfarbig,
bedarfsgerecht und kostengiinstig
produzieren.

Variables Drucken von Pro BUSINESS
ist eine umfassende Dienstleistung:
Am Anfang konzipieren wir zusam-
men mit lhnen ein Printmedium mit
all seinen Informationsvarianten. Im
zweiten Schritt unterstiitzen wir Sie
bei der Aufbereitung Ihrer Daten,
erstellen die Druckvorlagen inkl. der

variablen Elemente (Texte, Bilder,
Grafiken). AnschlieBend werden die
individualisierten Dokumente just in
time gedruckt. Die jeweils benotigte
Weiterverarbeitung (Falzen, Heften
oder Klebebinden) erledigen wir pro-
blemlos fiir Sie.

Selbstverstandlich beschranken wir
uns nicht auf die Printproduktion.
Wenn Sie lhre Informationen auch in
elektronischen Medien wie CD-ROM,
eMail oder Internet benotigen, spre-
chen Sie uns an: Pro BUSINESS
unterstlitzt Sie im gesamten Bereich
der Informationsverbreitung.




Empfangerspezifische Mailings
Variabel in Bild und Text

e et {5 Da hért sie von der Méglichkeit des
e e BT o variablen Druckens bei Pro BUSI-
eI T | NESS. Das kénnte ihr die Aufgabe
s TR s CRR e i leichter machen mit maligeschnei-

derten Mailings. Das bringt sie auf
einige weitere gute Ideen:

Prompt auf spezielle Anfragen ihrer
Kunden reagieren? Na klar: Durch

Frau Miiller von Firma Informationen, die auf den Kunden
Neumann hat eine zugeschnitten sind und ihn mit
schwierige Aufgabe zu bereits Gelesenem oder fiir ihn
lI6sen: Wie schafft sie es, Irrelevantem verschonen.
ohne hohe Kosten neue
Kunden zu gewinnen? Ihre Kunden im Anschreiben begrii-
Und zu den bestehenden Ben und sie als Individuum bedie-
Kunden die Kundenbe- nen? Mit variablem Drucken von Pro
ziehung nachhaltig zu BUSINESS ein Kinderspiel. Wie ein
festigen? angesehener Gast in einem guten
Restaurant.

So kann die Firma Neumann auf die
konkreten Wiinsche ihrer Kunden
individuell eingehen, damit jeder
Kunde zur richtigen Zeit das passen-
de Angebot oder die richtigen
Informationen erhalt.




Versicherungspolicen
Variabel in Konditonen und versicherten Objekten

Bislang war die Policenbearbeitung
eine aufwendige Angelegenheit: Die
Vertragsdaten muBten aus verschie-
denen Quellen (personliche Daten
des Versicherungsnehmers, Baustei-

Herr Schmidt ist Mitar- ne zu den Vertragskonditionen)
beiter von Prosecuria. zusammengetragen und auf dem
Die Ausstellung von richtigen Formularpapier ausge-

Policen ist sein Geschift. druckt werden.
Die Maxime von Pro-

securia lautet: Jeder Seit kurzem ist Herr Schmidt im
Klient will individuell, Controlling tatig. Sein Partner bei
schnell und fehlerfrei der Erstellung von Policen ist Pro
betreut werden, bei BUSINESS. Samtliche Vertragsdaten
Neuausstellungen von werden direkt aus verschiedenen
Policen wie auch bei Datenbanken der Prosecuria per
Anderungen. Datenferniibertragung an Pro BUSI-

NESS (ibertragen, zu einer personali-
sierten Police kombiniert und auto-
matisch auf dem richtigen Formular-
papier gedruckt — einschlieBlich des
personalisierten Begleitschreibens.

Herr Schmidt steuert den DatenfluB
zu Pro BUSINESS und priift die
Resultate. Und Prosecuria stellt mehr
Policen aus als zuvor, dank geringe-
rem Aufwand und der exzellenten
Informationslogistik von Pro BUSI-
NESS.




Innovative Produktkataloge
Variabel in Inhalt und Abbildungen

®
Wie schon ware es, zum Telefon-
\ horer zu greifen und ihren Lieferan-
L ten, Firma Baumann, anrufen zu

konnen, um sich einen Katalog
zusenden zu lassen, der genau die
Produkte oder Ausfiihrungen ent-
halt, die sie bendtigt!

Frau Meier ist im Keine Utopie mehr! Mit den innova-

Einkauf tatig und hat tiven Produktkatalogen aus der vari-

die Aufgabe zu losen, ablen Printproduktion von Pro BUSI-

die Bauteile zu finden, NESS. Denn die Firma Baumann laBt

die sie fiir ihr neues ihre Kataloge inzwischen individuell

Produkt benétigt. Bei nach den Wiinschen ihrer Kunden

einem Katalog mit meh- zusammenstellen.

reren hundert Seiten

keine leichte Aufgabe. Und damit spart sie Geld, das sie

sonst fiir den Druck und die
Lagerung von dicken Standardkata-
logen ausgegeben hatte. Und ihre
individuell zusammengestellten
Kataloge sind inhaltlich nie mehr
veraltet, denn sie werden erst pro-
duziert, wenn dafiir die Bestellung
vorliegt.




Individualisierte Bedienungsanleitungen
Variabel — wie lhr Podukt

Mittels individualisierten Bedie-
nungsanleitungen — produziert mit
Hilfe des variablen Druckens von Pro
Firma Varios produziert BUSINESS.
Automobile. Doch jeder

Kunde hat Sonderwiin- Der Druck beginnt erst dann, wenn
sche. Kein Modell der Produktionsauftrag fiir das
gleicht dem anderen. jeweilige Automodell erfolgt ist.
Und jeder Kunde will Direkt aus einer Datenbank und
wissen, was an seinem immer aktuell.

Fahrzeug anders ist als

an dem seines Nach- Herr Zabel freut sich: Das Sortieren
barn. Da hilft eine und Zusammenstellen der Bedie-
Bedienungsanleitung. nungsanleitungen zum vollstandigen
Aber keine Bedienungs- Satz, der genau dem produzierten
anleitung gleicht der Modell entspricht, kann er sich in
anderen. Wie wird Herr Zukunft sparen. Das besorgt die Just
Zabel, Organisationslei- in time — Logistik von Pro BUSINESS
ter der Firma Varios, die fiir ihn.

Aufgabe losen, diese
Dokumente produzieren
zu lassen?




Sind Sie ein Anwender
von variablem Drucken?

Und jetzt kann’s los-
gehen mit variablem
Drucken bei lhnen.
Doch halt! Ihr Bei-
trag zum Gelingen
fehlt noch - genauer
gesagt drei Dinge ...
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Erstens: Daten tber lhre Kunden und
uber Ihre Produkte. Es geniigt, uns
Ihre Daten in Form einer einfachen
EXCEL-Datei zu liefern. Und lhre
Daten sollten so aktuell wie méglich
sein.

Zweitens: Farbiges Bildmaterial Ihrer
Produkte ware schon.

Und drittens: Eine Einstellung, die
offen ist fiir neue Wege bei der
Erstellung und Produktion lhrer
Printmedien..

Wenn Sie erfolgsorientiert handeln
und die traditionellen Wege bei
Marketing- und Werbeunterlagen
lieber lhren Mitwettbewerbern (iber-
lassen wollen, sollten wir miteinan-
der ins Gesprach kommen. Lassen
Sie uns gemeinsam neue Wege
beschreiten, um lhre Kunden optimal
zu informieren.

Nur Zukunftsmusik? Bestimmt nicht.
Und nicht einmal die Kosten des
variablen Druckens sind futuristisch.
Vor allem, wenn Sie bedenken, daB
Sie lhre Responseraten von 2 % auf
15 % und mehr steigern kénnen -
oder wenn Sie lhre Druckkosten
effektiv reduzieren wollen.
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